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Principio de la semana

FAMILIA

Concebimos a los padres de familia como los primeros
responsables de la educacion de los hijos. Es derecho vy
deber de los padres decidir la educacion de sus hijos
conforme a sus valores, tanto en el dmbito privado como

publico.




iFeliz Cumpleanos!

Feliz Cumpleanos Feliz Cumpleanos Feliz Cumpleanos Feliz Cumpleafos
Nancy de la Sierra Juan José Canul Lizbeth Mata Lozano Cruz Pérez Cuéllar
7 Enero 8 Enero 10 Enero 16 Enero
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Feliz Cumpleafos Feliz Cumpleanos Feliz Cumpleanos Feliz Cumplearos
Daniel Martinez Terrazas Josefina Vazquez Karen Michel Gonzdlez Ludivina Sandoval
17 Enero 20 Enero 21 Enero 24 Enero

Feliz Cumpleanos Feliz Cumpleanos FelizCumpleanos Feliz Cumpleaios
Gloria Romero Martha Elisa Gonzdlez Josefina Salazar Baez Madeleine Bonnafoux
25 Enero 29 Enero 29 Enero 31 Enero
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Los miembros RAEP les deseamos un gran aino de vida, Oﬁ

[ lleno de sabiduria y servicio. jFeliz cumpleafios! Q . 5
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Cena-Panel Reforma Judicial

A peticion de diversos legisladores que integran la Red de Accidon vy
Ftica Politica, el pasado martes 5 de febrero, se llevdé a cabo una
Cena-Panel en el hotel Marriot para abordar desde diferentes
perspectivas, los riesgos que traerd consigo la eventual presentacion
de un paquete de Reformas en materia de justicia penal. El Panel
estuvo integrado por la Mtra. Ingrid Tapia, el Miro. Juan Luis Montero y
el Mtro. Cuahutémoc Vazquez.

La RAEP agredece la presencia de quienes tuvieron la oportunidad de
acompanar este momento y de enriquecerlo con sus valiosas

aportaciones.

Descargar Ficha

Los dip. Felipe Fernando Macias y
Ana Paola Lépez del GPPAN,
asistieron a un didlogo con
~ jovenes universitarios para
. compartir  junto con  ofros
especialistas, las iniciativas que
protegen la vida. #SiALaVida.

El 8 de febrero, el Sen. Jorge Carlos
Ramirez Marin del GPPRI, ofrecid
una charla a jévenes de la
Academia de Lideres Catdlilcos en
Nezahualcdyotl.

En la Cdmara de Diputados se
aprobdé la iniciativa  para la
igualdad salarial entre hombres y
mujeres, presentada por la dip.
Martha Gonzdlez.

El 16 de enero el Senador Antonio Martin del
Campo presenté su informe en la Ciudad de
Aguascalientes. Ver Informe

La Comision de Igualdad de Género

de la Cdmara de Diputados aprobd La dip. Isabel Margarita Guerra Villarreal del
la iniciativa que crea las Unidades i GPPAN, presentd su primer informe de actividades
de Policia Especializadas para la legislativas. Ver Informe

atencién a las mujeres victimas de
violencia impulsada por la Dip.
Carmen Julia Prudencio del GPMC.

Felicitacion a las y los Legisladores integrantes de la
Presentacion del Comision de Igualdad y a tfodos los que
“indice Nacional de solidariamente se dieron cita en la sesion del pasado
Desarrollo Inclusivo jueves é de febrero, con motivo de la discusion de la
2019”, organizado por Opinion que esta Comision emiti6 en contra de la
la Dip. Soraya Pérez vida. Nuestro respaldo y reconocimiento por haber
Munguia,  Presidenta aportado argumentos claros y contundentes para
Fundadora de Valor decir fuerte #SiALaVida
México A.C.




Frase de la semana

“Tanto si cambias las sabanas como
si suturas heridas, preparas la comida
o dispensas medicamentos, esta en
tus manos ayudar a construir un
servicio publico digno de todos
aquellos que dan sus vidas por el
sueno de la democracia.”

Nelson Mandela

Libro Recomendado

Obtenga el Si. El arte de negociar sin
ceder.

Autores: William Ury, Roger Fisher y Bruce Patton

Los cuatro puntos con los que se debe conducir una negociacion, segun
los autores del Harvard Negotiation Project son:

1.

Separe a las personas del problema. Sea suave con las personas y
rigido con el problema. La meta es lograr un resultado sensato,
alcanzado con eficiencia y en forma cordial.

Céntrese en los intereses no en las posiciones. No se frata ni de
enrocarse en una posicion, ni de ser voluble. Busque el interés que
custodia detrds de su posicion y de la de su interlocutor.

Genere alternativas para beneficio comin. No acepte pérdidas
unilaterales, ni exija beneficios solo para si. Desarrolle opciones
multiples.

Insista en utilizar criterios objetivos. Trate de alcanzar un resultado
basado en normas independientes de la percepcidn meramente
subjetiva. Sea razonable y manténgase abierto. No ceda ante Ia
presion, sino a lo que es realmente benéfico.
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OBTENGA EL '

EL ARTE DE NEGOCIAR SIN CEDER

"Es lo mejor que he leido nunca sobre negociacion"
John Kenneth Galbraith
Mds de
50.000
ejemplares
vendidos s6lo
en Espana




